WAKE UP SERVICIOS

Resumen Ejecutivo Profesional de Alto Nivel

EL ABC DE LAS INVERSIONES EN BIENES RAICES
(KEN MCELROY)

INTRODUCCION Y TESIS CENTRAL

McElroy, socio de Kiyosaki, ofrece una guia detallada sobre cémo encontrar, financiar y gestionar
propiedades de inversién. Se enfoca en el valor afadido y en la importancia del flujo de caja

sobre la ganancia de capital.

DESGLOSE ESTRUCTURAL (CAPITULOS)

1. El equipo de ensueno: Abogados, asesores y gestores.

2. Encontrar el diamante en bruto: Analisis de mercado.

3. La debida diligencia: No creer nada sin verificarlo.

4. La financiacion creativa: Como usar el dinero del banco de forma inteligente.

5. Gestidn de la propiedad: El secreto para que el flujo no se detenga.

ANALISIS DE CONCLUSIONES

El éxito inmobiliario estd en la gestion y en la compra inteligente. Nunca compres por

especulacion, compra por el flujo de efectivo que la propiedad genera desde el primer dia.

ESTRATEGIA APLICADA: WAKE UP SERVICIOS

En Wake Up, tus servicios son como 'propiedades' que dan flujo. Cada contrato de limpieza es
un 'alquiler' mensual. Cuida tu 'gestion' (servicio al cliente) con la misma precisién que McElroy

cuida sus edificios. Un cliente feliz en Wake Up es un flujo de efectivo seguro.

PLAN DE IMPLEMENTACION PASO A PASO

1. Construccién del Equipo: Identifica a un contable o asesor en tu red de Wake Up con quien
puedas consultar dudas.
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2. Analisis de Flujo: Calcula el flujo neto de un servicio de Wake Up restando materiales y horas.
3. Mejora Operativa: ldentifica un detalle de gestién de tus servicios que pueda ser mas

profesional.

METRICAS DE EXITO Y KPIS DEL NEGOCIO

1. Margen de flujo de efectivo por servicio.
2. Tasa de retencion de clientes anual.

3. Calidad de la red de contactos técnicos/legales.
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