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LA MAGIA DE PENSAR EN GRANDE (DAVID

SCHWARTZ)

  1. INTRODUCCIÓN Y TESIS CENTRAL

Schwartz  demuestra  que  no  necesitas  un  talento  superior  para  tener  éxito,  lo  que  necesitas  es  el

hábito de pensar y actuar de forma ambiciosa. La creencia en el éxito es el ingrediente fundamental.

  2. DESGLOSE DETALLADO POR CAPÍTULOS

1. Cree que puedes tener éxito y lo tendrás.

2. Cúrate de la 'excusitis', la enfermedad del fracaso.

3. Destruye el miedo y cultiva la confianza.

4. Piensa en grande: Cómo ver lo que puede ser, no lo que es.

5. Crea el hábito de la acción.

  3. CONCLUSIONES Y FILOSOFÍA DE ÉXITO

Pensar  en  grande  es  una  profecía  autocumplida.  Si  fijas  metas  mediocres,  obtendrás  resultados

mediocres. Si aspiras a lo máximo, tu mente encontrará los caminos para llegar.

  ESTRATEGIA APLICADA: WAKE UP SERVICIOS

No  entres  en  Wake  Up  con  la  meta  de  'ganar  unos  euros'.  Entra  con  la  meta  de  ser  el  mejor

franquiciado o líder de tu región. 'Piensa en grande' sobre el portal: visualízate como un referente del

sector. Wake Up tiene la capacidad que tú le quieras dar.

  4. PLAN DE ACCIÓN INMEDIATO

1. Vacuna de Excusas: Escribe tu excusa hoy y busca 3 razones por las que NO es válida.
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2. Redimensionamiento de Metas: Añade un cero a tu meta de ingresos mensual de Wake Up y piensa

10 min en cómo lograrlo.

3. Actitud de Gigante: Trata a cada cliente hoy como si ya fueras el dueño de la empresa más grande

de servicios.

  5. KPIS Y MÉTRICAS DE CONTROL

1. Tamaño de las metas proyectadas.

2. Resistencia a la autolimitación.

3. Velocidad de implementación de proyectos grandes.
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