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Resumen Ejecutivo de Alto Rendimiento

¿QUÉ TAN ALTO QUIERE LLEGAR?

  1. INTRODUCCIÓN Y TESIS CENTRAL

Un desafío a tus propios límites. Explora los factores que determinan el crecimiento de una persona y

cómo elevar el techo de tus posibilidades a través del carácter, la competencia y el coraje.

  2. DESGLOSE DETALLADO POR CAPÍTULOS

1. El techo de cristal interno.

2. La ley del tope: Tu liderazgo determina tu éxito.

3. El coraje de ser diferente.

4. Escalar la montaña corporativa con valores.

5. La cumbre no es el final.

  3. CONCLUSIONES Y FILOSOFÍA DE ÉXITO

Tu altura está determinada por tu visión y por las personas de las que te rodeas. Si quieres llegar alto,

debes estar dispuesto a hacer lo que el 99% no está dispuesto a hacer.

  ESTRATEGIA APLICADA: WAKE UP SERVICIOS

No pongas techo a tu negocio de Wake Up Servicios. Si otros ganan 2.000€, pregunta '¿Cómo llego a

20.000€?'. Usa el portal para elevar tu 'Tapa' (maestría). Cuanto más crezcas tú como líder en Wake

Up, más alto llegará tu negocio.

  4. PLAN DE ACCIÓN INMEDIATO

1. Elevación del Tope: Identifica una debilidad que frena tu crecimiento en Wake Up y busca un curso

en el portal hoy.

2. Acción de Cumbre: Haz hoy algo que solo haría un CEO de gran éxito.

3. Cuestionamiento de Límites: Escribe '¿Quién dice que no puedo lograrlo?' ante tu meta más alta.
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  5. KPIS Y MÉTRICAS DE CONTROL

1. Nivel de autoridad delegada.

2. Incremento en la complejidad de los proyectos gestionados.

3. Crecimiento porcentual del beneficio neto.
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