
WAKE UP SERVICIOS - BIBLIOTECA DIGITAL
Resumen Ejecutivo de Alto Rendimiento

POBRE, RICO O MILLONARIO

  1. INTRODUCCIÓN Y TESIS CENTRAL

Análisis  de  los  tres  niveles  de  conciencia  financiera  y  cómo  pasar  de  la  escasez  a  la

abundancia  absoluta.  El  millonario  no  solo  tiene  dinero,  tiene  una  estructura  mental  que

genera valor constante.

  2. DESGLOSE DETALLADO POR CAPÍTULOS

1. Conciencia de Pobreza: Supervivencia y miedo.

2. Conciencia de Riqueza: Confort y seguridad.

3. Conciencia de Millonario: Impacto masivo y legado.

4. Romper techos de cristal: Superar los límites autoimpuestos.

  3. CONCLUSIONES Y FILOSOFÍA DE ÉXITO

Ser millonario es una decisión de impacto. Requiere dejar de pensar en 'mí' para empezar a

pensar en 'miles de personas'.

  ESTRATEGIA APLICADA: WAKE UP SERVICIOS

En Wake Up Servicios,  tu  meta no debe ser  'llegar  a  final  de mes'  (Pobre).  Ni  siquiera 'vivir

bien'  (Rico).  Tu  meta  debe  ser  'Impactar  a  100  familias'  a  través  de  empleo  y  limpieza

(Millonario). Eleva tu propósito en el portal.

  4. PLAN DE ACCIÓN INMEDIATO
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1. Escalado de Impacto: Piensa hoy cómo podrías dar servicio a 10 clientes a la vez en lugar

de a 1.

2.  Mentoría:  Busca  a  alguien  en  Wake  Up  que  esté  dos  niveles  por  encima  de  ti  y  pídile

consejo.

3. Redefinición de Metas: Multiplica por 5 tu meta de facturación actual y escribe el plan para

lograrla.

  5. KPIS Y MÉTRICAS DE CONTROL

1. Número total de familias impactadas por tu negocio.

2. Crecimiento de la red de ventas.

3. Legado de formación dejado en el equipo.
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