WAKE UP SERVICIOS

Resumen Ejecutivo Profesional de Alto Nivel

SU PRIMER ANO EN EL NETWORK MARKETING
(MARK YARNELL)

INTRODUCCION Y TESIS CENTRAL

Un libro de supervivencia para los nuevos en MLM. Yarnell analiza los obstaculos que hacen que
el 90% abandone en el primer afio y proporciona estrategias para superar el rechazo, la gestion

del tiempo y las trampas mentales.

DESGLOSE ESTRUCTURAL (CAPITULOS)

1. Superar el rechazo (El misil del rechazo).

2. Evitar la trampa del gerencialismo: No dejes de prospectar para 'gerenciar' a un equipo que
aun no existe.

3. La trampa del torpedo de la depresion: Cémo mantener la moral alta.

4. La importancia de la duplicacién simple: Menos es mas.

5. Enfrentar a los amigos y familia (Los ladrones de suefios).

ANALISIS DE CONCLUSIONES

El éxito en el primer afio depende de la persistencia emocional mas que de la técnica. Debes

volverte inmune al 'No' y seguir moviendo la rueda de la prospeccion todos los dias.

ESTRATEGIA APLICADA: WAKE UP SERVICIOS

Si acabas de entrar en Wake Up, este es tu mapa de supervivencia. No te desanimes si tus
amigos no entienden el portal. Sigue las formaciones, usa la tecnologia y recuerda: estas en el

ano de aprendizaje. Tu unico objetivo es NO RENDIRSE.

PLAN DE IMPLEMENTACION PASO A PASO

1. Vacuna contra el Rechazo: Decide hoy que recibiras 10 'No' antes de irte a dormir.
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2. Foco en la Accion: Dedica el 80% de tu tiempo en Wake Up a hablar con gente nueva, no a

organizar archivos.

3. Blindaje Mental: Deja de explicar tu negocio a personas que no tienen resultados similares a

los que tu buscas.

METRICAS DE EXITO Y KPIS DEL NEGOCIO

1. Tasa de retencién propia.
2. Numero de contactos nuevos diarios.

3. Nivel de energia al final de la jornada.
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