WAKE UP SERVICIOS - Resumen Ejecutivo Profesional

LA REGLA DE ORO DE LOS NEGOCIOS (GRANT
CARDONE)

INTRODUCCION Y TESIS CENTRAL

Cardone presenta la Regla 10X: debes fijar metas 10 veces superiores a lo que crees que necesitas y realizar 10 veces
mas acciones de las que crees necesarias para lograrlas. La mediocridad es el enemigo.

DESGLOSE ESTRUCTURAL (CAPITULOS)

1. ¢ Qué es la Regla 10X?: El cuarto grado de accion (Accion Masiva).

2. Por qué fallan los planes: Subestimar el esfuerzo requerido.

3. Obsesion: No es una enfermedad, es el requisito del éxito.

4. Expandirse mientras otros se contraen: Tomar el mercado en tiempos de crisis.

5. El éxito no es una opcion: Es un deber ético.

CONCLUSIONES ESTRATEGICAS

Si no estds dominando tu nicho, estas en riesgo. La Unica forma de garantizar la seguridad financiera es ser el lider

indiscutible a través de un volumen de actividad que nadie pueda igualar.

APLICACION EN WAKE UP SERVICIOS

Aplica el 10X a Wake Up Servicios. Si tenias planeado llamar a 10 clientes, llama a 100. Si querias ganar 1.000€,
visualiza 10.000€. Usa la potencia del portal para gestionar esa accién masiva sin quemarte.

PLAN DE ACCION PASO A PASO

1. Multiplicador 10X: Toma tu lista de tareas de hoy y multiplicala por 10. Hazlo con urgencia.
2. Declaracién de Dominio: Escribe 'Voy a dominar el sector de servicios en mi ciudad con Wake Up'.

3. Ataque en Crisis: Si la economia va mal, duplica tu presupuesto de tiempo en ventas.

OBJETIVOS DE MEDICION Y KPIS

1. Volumen de actividad diaria (Llamadas, correos, visitas).
2. Tamaro de las metas alcanzadas.
3. Nivel de 'obsesion positiva' del equipo.
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