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CÓMO CONSEGUIR 100.000 SEGUIDORES EN 6

MESES (BRENDAN KANE)

INTRODUCCIÓN Y TESIS CENTRAL

Kane  explica  cómo  dominar  los  algoritmos  de  las  redes  sociales  a  través  de  pruebas  de

contenido A/B masivas. Sostiene que el crecimiento viral no es suerte, es una ciencia de capturar

la atención en los primeros 3 segundos.

DESGLOSE ESTRUCTURAL (CAPÍTULOS)

1. Los 3 Segundos Iniciales: El 'gancho' que detiene el scroll.

2. Pruebas A/B Rápidas: No adivines, deja que los datos hablen.

3. La psicología de compartir: Qué hace que alguien envíe tu post a un amigo.

4. Micro-influencia y colaboraciones.

5. El motor de crecimiento: Reinvertir lo que funciona.

ANÁLISIS DE CONCLUSIONES

La atención es el  activo más escaso de la economía moderna.  Si  puedes capturar  y retener la

atención de tu  audiencia  de forma masiva,  puedes vender  cualquier  cosa.  No crees contenido,

crea interacciones.

ESTRATEGIA APLICADA: WAKE UP SERVICIOS

Usa  estos  ganchos  en  el  contenido  de  redes  de  Wake  Up.  No  publiques  'Limpiamos  oficinas'.

Publica '3 cosas que tu jefe de limpieza NO te está diciendo' (Gancho). Usa los datos del portal

para ver qué cursos o servicios atraen más gente y duplica tu esfuerzo ahí.

PLAN DE IMPLEMENTACIÓN PASO A PASO

1.  Prueba de  Gancho:  Crea  3  videos  de  10  seg  con  3  inicios  diferentes  y  mira  cuál  tiene  más
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vistas.

2.  Auditoría de Atención:  Mira tus posts anteriores;  si  la  gente no se detiene en los primeros 2

segundos, borra ese formato.

3. Estrategia de Viralidad: Haz un post que invite a 'etiquetar a esa persona que necesita orden

en su oficina'.

MÉTRICAS DE ÉXITO Y KPIS DEL NEGOCIO

1. Alcance orgánico semanal.

2. Tasa de 'Shares' (Compartidos).

3. Número de Leads provenientes de Redes Sociales.
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