WAKE UP SERVICIOS - Resumen Ejecutivo Profesional

NEURO ORATORIA (JURGEN KLARIC)

INTRODUCCION Y TESIS CENTRAL

Hablar en publico no es informar; es conectar con los tres cerebros (cortex, limbico, reptiliano). Klaric revela como usar

la voz, el cuerpo y las historias para persuadir a una masa de personas.

DESGLOSE ESTRUCTURAL (CAPITULOS)

1. La ciencia de la atencion: Los primeros 30 segundos.

2. Historias con propésito: Neurotransmisores y empatia.

3. Lenguaje no verbal: Lo que tus manos dicen de tu credibilidad.
4. El Cierre Magnético: Como pedir accion al final de una charla.

CONCLUSIONES ESTRATEGICAS

Un lider es un comunicador. Si no puedes transmitir tu vision con pasion y claridad basada en la ciencia del cerebro,

nadie te seguira.

APLICACION EN WAKE UP SERVICIOS

Para las sesiones de Zoom o charlas presenciales de Wake Up, aplica la 'Sesion de Impacto'; empieza con una historia

humana, no con datos. Mira a la camara, no a las notas. Haz que tu voz transmita seguridad.

PLAN DE ACCION PASO A PASO

1. El Gancho inicial: Reescribe tu introduccién de 30 seg para que sea irresistible.
2. Storytelling: Prepara 2 historias de 2 minutos sobre éxitos reales de Wake Up.
3. Auditoria de Gestos: Grabate hablando 5 min y elimina muletillas y gestos de duda.

OBJETIVOS DE MEDICION Y KPIS

1. Engagement en charlas (Preguntas realizadas por el puablico).
2. Feedback post-presentacion.
3. Tasa de conversion de asistentes a registros.
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