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VENDES O VENDES (GRANT CARDONE)

INTRODUCCIÓN Y TESIS CENTRAL

Vender no es solo una carrera; es un prerrequisito para la vida. Cardone argumenta que todo en

la vida es una negociación y que tu habilidad para persuadir determina tu calidad de vida.

DESGLOSE ESTRUCTURAL (CAPÍTULOS)

1. El compromiso: Vendete a ti mismo primero.

2. La predicción: El conocimiento te permite predecir el comportamiento del cliente.

3. La confianza: Cómo construir una creencia inquebrantable en tu producto.

4.  Acción  masiva:  Por  qué  los  problemas  de  ventas  suelen  ser  problemas  de  volumen  de

actividad.

5. El cierre: No es el final, es el inicio de la relación.

6. Manejo de quejas: Convertir problemas en ventas adicionales.

ANÁLISIS DE CONCLUSIONES

El  éxito  es  tu  deber  y  responsabilidad.  Si  no  estás  cerrando,  no  estás  ayudando  al  cliente.  La

técnica es importante, pero la actitud y el volumen de prospección son los motores principales.

ESTRATEGIA APLICADA: WAKE UP SERVICIOS

Adopta  la  mentalidad  de  'Acción  Masiva'.  Si  no  tenemos  suficientes  clientes  en  el  portal,  es

porque no estamos contactando a suficientes prospectos. Debemos 'obsesionarnos' con el éxito

de cada servicio que damos.

PLAN DE IMPLEMENTACIÓN PASO A PASO

1. Regla 10X: Multiplica por 10 tus llamadas diarias de prospección durante esta semana.

2. Inmersión Total: Lee el manual de servicios de Wake Up hasta que puedas recitarlo sin dudar.
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3. Seguimiento Infinito: No dejes de llamar a un lead hasta que te diga 'no' explícitamente.

MÉTRICAS DE ÉXITO Y KPIS DEL NEGOCIO

1. Número de llamadas salientes diarias.

2. Tiempo transcurrido entre el lead y el primer contacto.

3. Ratio de cierre por cada 10 presentaciones.
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